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Uorganizaciji Mre`e poslovne sara-
dnje, a u dogovoru sa Vanjskotrgo-
vinskom komorom Bosne i Herce-

govine, u Sarajevu su u okviru odr`avanja
Sajma “Gradnja i obnova”, uprili~eni Su-
sreti bh. privrednika. Zami{ljeni kao raz-
govor nevladinih i vladinih organizacija sa
predstavnicima kompanija, Susreti su
imali dva nivoa: plenarni, na kome je raz-
govarano o zna~aju saradnje, posebno sa
aspekta marketinga kao forme uspostav-
ljanja tje{nje saradnje me|u kompanija-
ma, i direktnim razgovorima predstavnika
firmi o me|usobnoj saradnji.

Govore}i o zna~aju Mre`e..., pred-
sjednik Mirsad Hromi} je istakao va`nost
poslovnih susreta kao novog oblika sa-
radnje sa aspekta nu`nosti promjena u
kompanijama, naro~ito potrebe uspos-
tavljanja nove vizije kompanija radi nji-
hovog dinami~nog rasta i razvoja. 

Milan Lovri}, predsjednik Vanjsko-
trgovinske komore, osvrnuo se na trgo-
vinsku razmjenu BiH, kazav{i kako se
najve}i dio te razmjene obavlja sa 12
zemalja regije. On je istako razmjenu
informacija jer je to preduslov da bi bh.
firme zajedni~ki mogle konkurisati na
inotr`i{tu. Nedostatak subjektiviteta
dr`ave, po njegovim rije~ima, jasno je
izra`en i u vanjskotrgovinskoj razmjeni,
a ono osnovno {to na{im izvoznicima
nedostaje jeste logistika. Zalo`io se za
uspostavljanje kontrole u uvozu robe,
budu}i da je ona koju uvozimo nekvali-
tetna. Osvr}u}i se na pokazatelje u spo-
ljnotrgovinskoj razmjeni, Lovri} je kazao
da je u ~etiri ovogodi{nja mjeseca nas-
tavljen negativan trend, mada je do{lo
do blagog pobolj{anja na relacijama
izvoz-uvoz. Ipak, to nije moglo znatnije
umanjiti veliki spoljnotrgovinski deficit.

O programu Globalne trgova~ke i
tehnolo{ke mre`e, koju finansira ameri-

~ka Organizacija za me|unarodnu sa-
radnju - USAID, govorio je profesor sa
Ekonomskog fakulteta u Sarajevu D`e-
vad [ehi}. Cilj ovog projekta jeste pove-
zivanje bh. sa ameri~kim firmama. U

dosada{njem radu preko ovog projekta
obavljeno je transakcija u vrijednosti 1,6
miliona ameri~kih dolara, a da pri tome
na{e firme ni{ta nisu ulo`ile. On je po-
zvao sve na{e kompanije da se uklju~e
u Globalnu trgova~ku i tehnolo{ku mre-
`u za {to je potrebno da kompanije ima-
ju samo pristup Internetu.

Koliki }e biti stvarni efekti ovih su-
sreta, pokazat }e se u narednom peri-
odu.

R. ^EHAJI]

Inspekt RGH d.d. Sarajevo

NAJVI[E ZAVISI OD 
VLASTITOG ANGA@MANA
Kontrola kvaliteta robe za izvoz postavlja se sve
imperativnije * Kako to izgleda u praksi doma}ih

kontrolora

K valitet postaje klju~ni momenat u svim razgovorima
o unapre|enju bh. izvoza. Da bi se stiglo do ja~ih
upori{ta za ambicioznije aran`mane na inotr`i{tu,

odnosno smanjenje, ina~e, katastrofalnog vanjskotrgovin-
skog debalansa, neophodno je dosti}i i odgovaraju}e stan-
darde. U tom kontekstu, razumljivo, postavlja se i pitanje
kontrole kvaliteta. Imamo organizacije koje su verifikovane
za ove poslove, ali se njihovi kapaciteti, kadrovski i mate-
rijalni, jo{ uvijek nedovoljno koriste.

- Dometi u ovom zna~ajnom sektoru privre|ivanja,
dobrim dijelom, zavise od ure|enosti dr`ave i po{tivanja
regulative - isti~e dipl. in`. Halid Jazvin, direktor predu-
ze}a “Inspekt RGH” d.d. Sarajevo. - U postoje}im okol-
nostima, uglavnom, najvi{e toga zavisi od vlastitog anga`mana, referenci, ste~e-
nih certifikata presti`nih svjetskih ku}a, njihove stalne provjere i potvr|ivanja, te
povjerenja poslovnih partnera. “Inspekt RGH” ima tradiciju poslovanja u oblasti
kontrole kvaliteta, tako da pokrivamo zna~ajne firme na cijelom prostoru BiH.
Imamo, recimo, vlastitu firmu u Plo~ama koja izdaje potrebne papire za potrebe
“Aluminija”. Tvornica glinice Bira~ u Zvorniku, koja kompletnu proizvodnju izvozi,
tako|e, anga`uje na{e kapacitete kontrole, zatim brojna preduze}a iz oblasti
drvne industrije - “Krivaja”, “Standard”... Radimo za “Sodu” iz Lukavca, uskoro i
za KHK Lukavac. ^injenica je da svu robu za svjetsko tr`i{te moraju pratiti i od-
govaraju}i “papiri” organizacija za kontrolu kvaliteta, a bh. izvoznici }e biti sve vi-
{e suo~eni sa rigoroznim uvjetima. To je realnost od koje moramo polaziti ukoli-
ko `elimo posti}i stabilniju poziciju na svjetskom tr`i{tu.

D`. R.

Poslovni susreti

KAKO ORGANIZOVANIJE
NA INOTR@I[TE

Globalna trgova~ka i tehni~ka mre`a - {ansa za
na{e firme da do|u na ameri~ko tr`i{te * Nu`no
uspostavljanje nove vizije kompanija * Nedosta-
tak subjektiviteta dr`ave jasno izra`en i u vanj-

skotrgovinskoj razmjeni

Halid Jazvin  


